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, Keinen Plan B”

Fiir Arun Maheswaran war die Superyachtindustrie ein Karrieresprungbrett.
Der 42-jahrige Bremer wechselte von wenig zu viel Verantwortung und stieg vom
technischen Zeichner und Konstrukteur zum Projektleiter und Firmengriinder auf.

Wann hattest du das erste Mal Kontakt
mit der Yachtingindustrie?

2010 habe ich, an meinem Geburtstag,
bei Multiplex angefangen. Davor kannte
ich mich null aus mit der Materie.

Gab es zuvor privat Beriihrungspunkte
mit Wassersport?

Uberhaupt nicht. Das interessiert mich
personlich auch immer noch nicht, wenn
ich ehrlich bin. Ich bin jemand, den die
Kreativitat der Superyachtindustrie reizt.
Mir gefallt, dass wir mit Leuten zu tun
haben, die ihr Geld gern ausgeben fur
schone, innovative Dinge. Ich wollte
auch mal Kunst studieren, merkte aber
schnell, dass es nicht meins ist. Wenn
ich etwas mache, will ich damit auch
Geld verdienen. Also bewarb ich mich
als technischer Zeichner und bekam eine
Stelle in Bremen bei ThyssenKrupp.
Dann warst du ja bereits in der Schiff-
baubranche tatig.

Ja, aber mit den Umstrukturierungen
als Folge der Weltwirtschaftskrise im
Jahr 2008 war ich sehr unzufrieden. Ich
musste selbst die Initiative ergreifen
und bewarb mich bei einer Yachting-
und bei einer Maschinenbaufirma in
meiner Nahe. Weil die mir aber mehr
Verantwortung Ubertragen wollten, fing
ich bei Multiplex an. Die Produkte fand
ich schick, Yachting war auch toll, ich
wollte aber zu der Zeit in erster Linie
wenig Verantwortung haben.

Multiplex fertigt Zubehérteile aus GFK
und CFK. Konntest du auf Erfahrungen
im Kompositbau zuriickgreifen?
Nein, ich bin ins kalte Wasser gesprun-
gen. Das Wissen Uber Glasfasern und
Epoxidharze vermittelten mir meine Kol-
legen sowie die Einkdufer und Zulieferer.
In erster Linie lief alles Gber Learning
by Doing.

Dann hast du sicherlich auch vor Ort
auf Yachten gearbeitet, oder?

Mein erstes Projekt war ,Titan” von
Abeking & Rasmussen und mein letztes
.Dilbar”. Eigentlich habe ich fast alles
bei Lirssen und A&R betreut und war
haufig auf hollandischen Werften. Mein
Aufgabengebiet umfasste Boarding- und
Fendersysteme, diesen Bereich habe ich
mit aufgebaut.

Du hast also doch Verantwortung
ubernommen.

Das stimmt. Es fallt mir generell leichter,
wenn ich unter Druck stehe und Dinge
einfach mache, als wenn ich von Anfang
an alles planen muss. Ich bin schnell in
die Materie eingestiegen und hatte viel
Freude an der Arbeit in einem jungen,
kleinen Team. Jeder kannte jeden, und
auBerdem bekam ich fertige Produkte
tatsachlich zu sehen, was vollkommen
neu fur mich war. Unten war die Werk-
statt, oben die Biros. Ich konnte leichter
schnell Verantwortung tibernehmen, zu-
mal mir mein Chef vertraute.

Das Schone an der Yachtingindustrie ist,
dass man sich kennt und gegenseitig hilft”
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Was hat dir am meisten SpaR3 ge-
macht?

Die Kommunikation mit Kapitanen, Eig-
nervertretern oder Designemn. Teilweise
haben sich Eigner direkt bei uns gemel-
det. Wenn das unangenehme E-Mails
waren, griff ich sofort zum Telefon und
konnte auf diese Art und Weise vieles
glatten. Ich lernte Bereiche kennen, in
die ich eigentlich nie vordringen wollte.
Plotzlich stand ich auf Messen, machte
Akquise und war fir das Projektmanage-
ment verantwortlich. Bis dahin sah ich
mich als der Kreative, der hinter dem
Rechner sitzt und schéne Dinge entwirft.
Das tatich zum Gliick weiterhin und durf-
te auch Designs anpassen.

Was stand auf deiner Visitenkarte?
Ganz am Anfang und bis zum Schluss
war das , Engineering Department Boar-
dingsystems”. Von den tausend Stiick,
die ich drucken lie8, nahm ich nach mei-
ner Kiindigung noch acht mit.

Wie genau bist du in die Selbststan-
digkeit gekommen?

Ich hatte wieder das Gefuhl, etwas ver-
andern zu mussen, brauchte einen Neu-
start. Als ich kiindigte, wusste ich nicht,
was ich machen wollte. Allerdings kann-
te ich viele Leute und wusste, dass ich in
jedem Fall einen Job finden wiirde. Das
ist das Schone an der Yachtingindustrie,
man kennt und hilft sich gegenseitig. Ich
hatte zwei Vorstellungsgesprache und
vertraute doch meinem Bauchgefiihl.
Zunachst machte ich zwei Wochen gar
nichts und entschied mich schlieBlich
fur die Selbststandigkeit.
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Zuversichtlich: Arun Mah r

die Octoport GmbH 2016 an und platziert

seine AuRenmabel dieses Jahr erstmalig auf den Decks eines 80-Meter-Formats.

Entecheoid:

g von Trag

Im Sommer 2016 bereitete ich mich
ein halbes Jahr lang vor, mit Seminaren
und Unternehmensberatern. Ich sah
Potenzial bei der Unterstitzung mittel-
standischer Zulieferer, die in Boomzeiten
fur neue Auftrage keine Kapazitaten ha-
ben oder niemanden einstellen wollen.

Ich nehme als externer Projektleiter den
Auftrag an und helfe mit meinem Netz-
werk aus, das ich (iber die Jahre in alle
Richtungen aufgebaut habe.

An wie vielen Auftragen arbeitest du
momentan?

Diese Arbeit habe ich etwas herunter-
gefahren und mache nun meine eigenen

YOUNG PROFESSIONALS

Produkte, das hatte ich schon immerim
Hinterkopf. Ich wusste - ich war auf Gber
hundert Yachten -, dass lose Aulenmé-
bel wenig kreativ sind, meist aus Teak,
Rattan oder Stoff, aber nichtindividuell zur
Yacht passen. In Deutschland hatte sich
niemand darauf spezialisiert, also ent-
warf ich selbst eine Musterkollektion aus
GFK und Karbon und griindete Octoport.
Wie kommen deine Mobel an?
Dieses Jahr in Monaco habe ich das erste
Mal richtig Werbung gemacht und mit
vielen Designern gesprochen. Das Feed-
back ist gut — wie immer. Aber ich habe
viele Angebote geschrieben und keinen
Plan B. Ich mache weiter, bis Plan A funk-
tioniert. In meinem Businessplan steht,
dass ich nach drei Jahren jemanden ein-
stelle und einen Showroom habe. Das
ware im Januar gewesen, und ich habe
tatsachlich einen Schiffbauingenieur ein-
gestellt, da ich jetzt einen GroRauftrag
bekommen habe. Fir den 80-Meter-Neu-
bau von einer groBen deutschen Werft
wickelt Octoport die kompletten AuRen-
decksmobel als Turn-Key-Auftrag ab.
Dann fiel dein Firmenstart zeitgleich
auf die Grindung von YPY D h
land, oder?

Ja, das war ein Glicksfall! Ich stie
Ende 2017 dazu und erhielt Uber ein
YPY-Treffen auf der SMM einen Kontakt
und direkt danach den Auftrag als freier
Produktverantwortlicher fiir eine weitere
grofRe deutsche Werft. International habe
ich Uber das YPY-Dinner zur METS Kon-
takt zu einem derzeit sehr angesagten
Designer aufgenommen, der meine
Mobel in Monaco schon gesehen hat-
te. Generell méchte ich mich zuséatzlich
noch starker nach Holland orientieren,
wo auch mein Partner fir die Polster
herkommt.

Die 2017 gegriindete Netzwerkplattform , Young Prof

. 1 Vach

ing Germany"” unterstitzt ihre Mitglieder dabei,

Kontakte innerhalb der Branche zu kntpfen. Beitreten kann jeder, der schon in der Yachtingindustrie arbeitet und zwischen 20
und 42 Jahre alt ist. Derzeit hat der Verein 93 Mitglieder aus unterschiedlichen Bereichen der GroRyachtwelt. ypygermany.de
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